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Las 10 claves del modelo de negocio
de las plataformas Saa$

(Qué es SaaS?

Saas (software as a service; soffware como servicio) supone utilizar una aplicacion que no esta en las
instalaciones de la empresa, sino que se encuentra en la compaiia que provee el servicio (nube).

La utilizacion de las plataformas SaaS se ha extendido en ambitos como la comercializacion de juegos o de software
para la gestion de recursos humanos, correo elecfronico o relacion con los clientes.

10 claves de un negocio basado en una plataforma Saa$S
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