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® ESTRATEGIA: Arsys aumen-
ta su volumen de negocio
gracias al cloud. | Pdgina 25
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Arsys aumenta su volumen de negocio gracias a la nube Tl

ANA ADEVA

® La buena marcha de su ac-
tividad dentro de los servicios
gestionados y, especialmente,

dentro del mundo del cloud
computing ha hecho que Arsys
viera como aumentaba su vo-
lumen de negocio en 2010.
La compafifa especializada en

hosting ha conseguido 41 mi-
llones de euros de volumen de
negocio, lo que supone un 4%
mds que en su ejercicio 2009,
y un resultado bruto de explo-
tacion (ebitda) de 19,2 millo-
nes de euros, un 4,2% mas con
respecto al ano anterior.

En concreto, las lineas de
Cloud Computing y Servicios
Gestionados crecieron un
12% en 2010 y ya suponen un
25% de su facturacién, mien-
tras que el negocio de Presen-
cia en Interner (donde se in-
cluyen el registro de dominios,
hosting compartido y certifi-
cados de seguridad SSL) se
mantiene estable. Y es que,
“el cloud es una apuesta es-
tratégica para Arsys y es el mo-
delo de eficiencia energética y
ahorro de costes que estd re-
volucionando el consumo tec-

nolégico tradicional de las
empresas. El objetivo de nues-
tra compafifa es mantener el
liderazgo en el sector y seguir
aumentando nuestra oferta de
servicios cloud”, afirmé Faus-
tino Jiménez, CEO de Arsys.

Uno de los tdltimos movi-
mientos en este sentido fue el
lanzamiento durante el ultimo
trimestre de 2010 de Cloud-
Builder, “nuestra apuesta mds
ambiciosa”. Y no es para me-
nos. “En los tiltimos meses he-
mos conseguido llegar a los
1.000 clientes y ya representa
el 42% de las ventas de nues-
tro negocio”. Con esta solu-
cién la companfa querfa dotar
a las pymes de los niveles que
compuracién que necesitaban
pero a los que no podian llegar
y, ahora, cuenta también con
grandes clientes. “La solucién

estaba dirigida a pymes, pero
tenemos clientes bastante mds
grandes de lo que nos esperi-
bamos”, explicé el directivo.

Por este motivo, Arsys es-
pera que el cloud computing
siga siendo uno de los moto-
res de su negocio, De hecho,
para 2011, “este modelo su-
pondrd un 10% de nuestros
ingresos y alcanzard el 40% en
20127, asegurd Jiménez.

Con este optimismo, Arsys
prevé incrementar su cifra de
negocio un 10% este afo. Pa-
ra ello, contempla el creci-
miento orgdnico e inorgdnico.
Por una parte, va a ampliar y
evolucionar su propuesta de
servicios de cloud hosting pa-
ra el sector corporativo y es-
pera multiplicar por cinco los
ingresos de su lfnea de nego-
cio Soluciones Avanzadas.



